pipedrive

SALES AGENCY

Platinum Partner

Poziom1 - Podstawowe

Szkolenie z Pipedrive dla wszystkich, ktdrzy pracuja w systemie na co dzien.
Format: 2 dnix 4 h online, 12:00-16:00.

. Jak czytac agende

Szkolenie prowadzone pokazowo: prowadzacy buduje konfiguracje na swoim ekranie, krok po kroku,
ttumaczackazda decyzje. Uczestnik odtwarza to u siebie —w trakcie, jeslinadaza, albo po zajeciachz
nagraniaiworkbooka.

POKAZ CWICZENIE OMOWIENIE

Prowadzacy klika na swoimkonciei Wyznaczony czas na zrobienie rzeczy u Bez klikania: schemat, przyktady z
komentuje: dlaczego tak, a nie inaczej, i siebie. Prowadzacy odpowiada na wdrozen, decyzje, ktore trzeba podjac
CO sie popsuje przy innym ustawieniu. pytaniaz czatuipowtarza trudne przed konfiguracja.

Uczestnik widzi petna sciezke, a nie miejsca na swoim ekranie. Bez

efekt koncowy. Okoto 65% czasu. sprawdzania kont pojedynczo.

Q&A —iw trakcie, inakoncu

o Czatprzez caty czas — pytania sptywajg na biezaco, prowadzacy odpowiada na nie na koncu kazdego bloku, zeby nie rwac
pokazu w potowie konfiguraciji

¢ 30minut na koniec dnial— pytania spoza agendy i ustalenie zadania na wieczér
¢ 15 minut na koniec dnia 2 — pytania wdrozeniowe ,jak to zrobi¢ u nas", juz po catym materiale

e Pytania wymagajace zajrzenia do konkretnego konta odsytamy do konsultacjiwdrozeniowej — na szkoleniu otwartym nie ma na
to formatu

State elementy kazdegodnia

ELEMENT ZASADA

Przerwa 15 minut po drugim bloku, zawsze 0 13:45 — staty punkt, nie ,jak wyjdzie"

Otwarcie dnia 2 15 minut na omoéwienie zadania z dnia 1inajczestszych potknie, zanim ruszy nowy materiat

Konto uczestnika Zalecane, nie wymagane — kto ma konto pod reka, odtwarza w trakcie; reszta po zajeciach z
nagrania

Wielkosé grupy Format pokazowy nie ma twardego limitu; do 25 osdb Q&A miesci sie w blokach

rekomendacja operacyjna, do decyzji przy sprzedazy

Po zajeciach Nagranie na 30 dni, workbook z instrukcjamikrok po kroku, szablony lejkdwipdldo importu
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.2 Agenda — Poziom1- Podstawowe

Dzienn1—Lejekidane 12:00-16:00 - 4 h

12:00 Otwarcie: pocowam CRMicowyjdzie ztych dwéch dni  OMOWIENIE

15 min Uczestnik wynosi: obraz stanu docelowego ikolejnosc¢, w jakiejma do niego dojsc u siebie.

12:15 Lejek — etap jako zdarzenie, nie przeczucie POKAZ

45 min Uczestnik wynosi: wzorcowy lejek zbudowany na ekranie plus instrukcje, jak nazwac wtasne etapy warunkiem wejscia i
wyjscia.

13:00 Model danych: lead, osoba, organizacja, szansa POKAZ

45 min Uczestnik wynosi: zasady zaktadania rekordow, ktore koncza z tym samym klientem w trzech miejscach.

13:45 Przerwa

15 min

14:00 Polai polawymagane naetapach POKAz

30 min Uczestnik wynosi: pokazana konfiguracje blokad — szansa bez budzetu i decydenta nie przechodzidalej.

14:30 Ustawiasz pierwsze pole wymagane u siebie  CWICZENIE

15 min Uczestnik wynosi: jedno dziatajace pole wymagane na wtasnym koncie i pewnos$c, ze umie dotozyc kolejne.

14:45 Aktywnosciizasadanastepnegokroku POKAZ

45 min Uczestnik wynosi: schemat pracy, w ktorym zadna otwarta szansa nie zostaje bez zaplanowanego dziatania.

15:30 Q&A dniaizadanie nawieczér OMOWIENIE

30 min Uczestnik wynosi: odpowiedziz czatu izadanie — odtworzy¢ lejek u siebie i przeniesc 10 realnych szans.

Dzien 2 — Codzienna pracaiautomatyzacje 12:00-16:00 - 4 h

12:00 Omoéwienie zadaniainajczestsze potknigcia OMOWIENIE

15 min Uczestnik wynosi: liste btedow, ktore popetnia wiekszos$c, zanim utrwalije u siebie.

12:15 Widokiroboczeifiltry POKAz

45 min Uczestnik wynosi: pieé¢ widokéw zbudowanych na ekranie z opisem w workbooku — rano otwiera jeden ekran iwie, co
robic.

13:00 Pig¢ automatyzacji budowanych nazywo POKAZ

45 min Uczestnik wynosi: petng sciezke budowy kazdejz pieciu automatyzacjii gotowy przepis do odtworzenia.

13:45 Przerwa

15 min

14:00 Skrzynka, szablony mailii Sledzenie Pokaz

25 min Uczestnik wynosi: sposob przypiecia korespondencjido rekorddow i trzy szablony do zaimportowania.

14:25 Odtwarzaszjedng automatyzacje u siebie  CWICZENIE

15 min Uczestnik wynosi: jedno dziatajgce workflow na wtasnym koncie, zbudowane samodzielnie.

14:40 Wbudowane funkcje Alw Pipedrive POKAz

40 min Uczestnik wynosi: wie, ktore funkcje Al ma juz w swojej licencjii gdzie sig je wtacza — asystent sprzedazy, generator maili,

streszczanie watkow.

15:20 Plan wdrozeniana30dni OMOWIENIE

25 min Uczestnik wynosi: rozpisany plan dla swojego zespotu i checkliste higieny danych.
15:45 Q&A zamykajgce OMOWIENIE

15 min Pytania wdrozeniowe po catym materiale.
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