pipedrive

SALES AGENCY

Platinum Partner

Poziom 3 - Zaawansowane

Aliworkflow GTM w Pipedrive — dla 0sob, ktdre chca zautomatyzowac proces sprzedazy.
Format: 2 dnix 4 h online, 12:00-16:00.

. Jak czytac agende

Szkolenie prowadzone pokazowo: prowadzacy buduje konfiguracje na swoim ekranie, krok po kroku,
ttumaczackazda decyzje. Uczestnik odtwarza to u siebie —w trakcie, jeslinadaza, albo po zajeciachz
nagraniaiworkbooka.

POKAZ CWICZENIE OMOWIENIE

Prowadzacy klika na swoimkonciei Wyznaczony czas na zrobienie rzeczy u Bez klikania: schemat, przyktady z
komentuje: dlaczego tak, a nie inaczej, i siebie. Prowadzacy odpowiada na wdrozen, decyzje, ktore trzeba podjac
CO sie popsuje przy innym ustawieniu. pytaniaz czatuipowtarza trudne przed konfiguracja.

Uczestnik widzi petna sciezke, a nie miejsca na swoim ekranie. Bez

efekt koncowy. Okoto 65% czasu. sprawdzania kont pojedynczo.

Q&A —iw trakcie, inakoncu

o Czatprzez caty czas — pytania sptywajg na biezaco, prowadzacy odpowiada na nie na koncu kazdego bloku, zeby nie rwac
pokazu w potowie konfiguraciji

¢ 30minut na koniec dnial— pytania spoza agendy i ustalenie zadania na wieczér
¢ 15 minut na koniec dnia 2 — pytania wdrozeniowe ,jak to zrobi¢ u nas", juz po catym materiale

e Pytania wymagajace zajrzenia do konkretnego konta odsytamy do konsultacjiwdrozeniowej — na szkoleniu otwartym nie ma na
to formatu

State elementy kazdegodnia

ELEMENT ZASADA

Przerwa 15 minut po drugim bloku, zawsze 0 13:45 — staty punkt, nie ,jak wyjdzie"

Otwarcie dnia 2 15 minut na omoéwienie zadania z dnia 1inajczestszych potknie, zanim ruszy nowy materiat

Konto uczestnika Zalecane, nie wymagane — kto ma konto pod reka, odtwarza w trakcie; reszta po zajeciach z
nagrania

Wielkosé grupy Format pokazowy nie ma twardego limitu; do 25 osdb Q&A miesci sie w blokach

rekomendacja operacyjna, do decyzji przy sprzedazy

Po zajeciach Nagranie na 30 dni, workbook z instrukcjamikrok po kroku, szablony lejkdwipdldo importu
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= Agenda — Poziom 3 - Zaawansowane

Dzien1— AlwewnatrzCRM-a 12:00-16:00 - 4 h

12:00 Otwarcie: co Pipedrive robi Al-em sam, aco trzeba dotozy¢ zzewnatrz OMOWIENIE

20 min Uczestnik wynosi: rozréznienie miedzy funkcja w licencji, doptata iintegracja — wie, za co zaptaci, zanim zacznie budowac.
12:20 Pipedrive Nova: briefing, notetaker, sugerowane aktualizacje POKAz

45 min Uczestnik wynosi: wie, jak wiaczy¢ Nove i przypisac¢ miejsce, co robinotetakerna Meet, Zoomie i Teams oraz ktdre zmiany

trafiajg do CRM dopiero po zatwierdzeniu.

13:05 Wbudowane Al: asystent sprzedazy, generator maili, streszczanie watkdw POKAZ

40 min Uczestnik wynosi: umie wigczyc i ustawi¢ kazda z tych funkcjina swoim koncie oraz wie, na jakich danych one pracuja.
13:45 Przerwa

15 min

14:00 Pipedrive przezMCP — podtaczenie CRM-ado modelu POkKAz

50 min Uczestnik wynosi: zna catg procedure podtgczenia — gdzie wygenerowac token, jakizakres uprawnien nadac ipo czym

poznac, ze potaczenie dziata.

14:50 Pytania do danych zamiast klikania poraportach  POKAz

40 min Uczestnik wynosi: wie, o co ijak pytac o lejek oraz dlaczego kazda odpowiedz trzeba sprawdzi¢ w raporcie, zanim poda
sie ja dalej.

15:30 Q&A dniaizadanie nawieczéor OMOWIENIE

30 min Uczestnik wynosi: zadanie — podtaczyc¢ wtasne konto i poréwnac odpowiedz modelu z raportem w Pipedrive.

Dzien2 — Workflow GTM  12:00-16:00 - 4 h

12:00 Oméwienie zadania OMOWIENIE

15 min Uczestnik wynosi: wie, ze rozjazd odpowiedziz raportem bierze sie zwykle z brakdw w danych, nie z modelu.

12:15 Anatomiaworkflow GTM: sygnat - wzbogacenie - scoring - szansa OMOWIENIE

45 min Uczestnik wynosi: schemat wtasnego procesu rozrysowany, zanim zacznie go budowac.

13:00 Wzbogacanie danych i automatyczne zaktadanie szans POkAz

45 min Uczestnik wynosi: umie ustawic $ciezke, w ktorejlead z formularza trafia do CRM-a z uzupetniona firma, stanowiskiemi
zrodtem.

13:45 Przerwa

15 min

14:00 Automatyzacje wielokrokowe: warunki, webhooki, integracje POKAz

50 min Uczestnik wynosi: zna granice miedzy automatyzacja w Pipedrive a scenariuszem zewnetrznym i wie, kiedy uzyc ktore;j.

14:50 Projektujeszwtasny workflow — prowadzacy komentuje CWICZENIE

40 min Uczestnik wynosi: schemat wtasnego workflow obgadany na forum, gotowy do zbudowania po zajeciach.

15:30 Granice Al: dane, zgody, kontrolanad tym, co model zapisuje OMOWIENIE

15 min Uczestnik wynosi: wie, ktére dane wychodza poza Pipedrive przy kazdejz pokazanych integracjii co wymaga zgody.

15:45 Q&A zamykajagce OMOWIENIE

15 min Pytania wdrozeniowe po catym materiale.

SALES AGENCY - AKADEMIA PIPEDRIVE - AGENDA POZIOM 3 - ZAAWANSOWANE 2/ 2



