pipedrive

SALES AGENCY

Platinum Partner

Poziom 2 - Managerskie

Szkolenie z funkcjimanagerskich Pipedrive dla osdb odpowiadajgcych za wynik zespotu.
Format: 2 dnix 4 h online, 12:00-16:00.

. Jak czytac agende

Szkolenie prowadzone pokazowo: prowadzacy buduje konfiguracje na swoim ekranie, krok po kroku,
ttumaczackazda decyzje. Uczestnik odtwarza to u siebie —w trakcie, jeslinadaza, albo po zajeciachz
nagraniaiworkbooka.

POKAZ CWICZENIE OMOWIENIE

Prowadzacy klika na swoimkonciei Wyznaczony czas na zrobienie rzeczy u Bez klikania: schemat, przyktady z
komentuje: dlaczego tak, a nie inaczej, i siebie. Prowadzacy odpowiada na wdrozen, decyzje, ktore trzeba podjac
CO sie popsuje przy innym ustawieniu. pytaniaz czatuipowtarza trudne przed konfiguracja.

Uczestnik widzi petna sciezke, a nie miejsca na swoim ekranie. Bez

efekt koncowy. Okoto 65% czasu. sprawdzania kont pojedynczo.

Q&A —iw trakcie, inakoncu

o Czatprzez caty czas — pytania sptywajg na biezaco, prowadzacy odpowiada na nie na koncu kazdego bloku, zeby nie rwac
pokazu w potowie konfiguraciji

¢ 30minut na koniec dnial— pytania spoza agendy i ustalenie zadania na wieczér
¢ 15 minut na koniec dnia 2 — pytania wdrozeniowe ,jak to zrobi¢ u nas", juz po catym materiale

e Pytania wymagajace zajrzenia do konkretnego konta odsytamy do konsultacjiwdrozeniowej — na szkoleniu otwartym nie ma na
to formatu

State elementy kazdegodnia

ELEMENT ZASADA

Przerwa 15 minut po drugim bloku, zawsze 0 13:45 — staty punkt, nie ,jak wyjdzie"

Otwarcie dnia 2 15 minut na omoéwienie zadania z dnia 1inajczestszych potknie, zanim ruszy nowy materiat

Konto uczestnika Zalecane, nie wymagane — kto ma konto pod reka, odtwarza w trakcie; reszta po zajeciach z
nagrania

Wielkosé grupy Format pokazowy nie ma twardego limitu; do 25 osdb Q&A miesci sie w blokach

rekomendacja operacyjna, do decyzji przy sprzedazy

Po zajeciach Nagranie na 30 dni, workbook z instrukcjamikrok po kroku, szablony lejkdwipdldo importu
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= Agenda — Poziom 2 - Managerskie

Dziern1— Dane, naktorych da sie oprze¢ decyzje 12:00-16:00 - 4 h

12
15

12
45

13:

45

13:

15

14:

30

14:

15

14:

45

15:

30

100

min

115

min

00

min

45

min

00

min

30

min

45

min

30

min

Otwarcie: liczba, ktorg pokazeszzarzadowi OMOWIENIE

Uczestnik wynosi: nazwane powody, dla ktorych dzisiejsza prognoza jest niewiarygodna.

Audyt higieny lejka — co psuje raportyi gdzie to powstaje POKAz

Uczestnik wynosi: liste kontrolng audytu do przejscia na wtasnym koncie, z pokazanym przyktadem krok po kroku.

Etapyipolawymagane jako kontrakt zespotu POKAZz

Uczestnik wynosi: gotowy zestaw regut do wdrozenia, jednakowy dla kazdego handlowca.

Przerwa

Rottingi alerty o braku aktywnosci POKAz
Uczestnik wynosi: konfiguracje, po ktorej gnijace szanse zgtaszaja sie same, bez kwartalnego przegladu.

Witaczaszrottingnaswoimlejku  ¢WICZENIE
Uczestnik wynosi: dziatajacy rotting na wtasnym koncie, ustawiony w trakcie zajec.

Raporty: konwersja, czas w etapie, zrodta POKAZ
Uczestnik wynosi: trzy raporty zbudowane od zera na ekranie, z opisem kazdego kroku w workbooku.

Q&A dniaizadanie nawieczér OMOWIENIE
Uczestnik wynosi: zadanie — przeglad 20 otwartych szans wedtug nowych regut.

Dzien2 — Prognozaiprowadzeniezespotu 12:00-16:00 - 4 h
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Omowienie zadania OMOWIENIE

Uczestnik wynosi: kalibracje regut po zderzeniu z realnym lejkiem.

Dashboard managera POKAZ

Uczestnik wynosi: cztery raporty ztozone na jednym ekranie plus instrukcje odtworzenia i udostepnienia zespotowi.

Prognoza przychodu: widok forecast i wazenie szans POKAZ

Uczestnik wynosi: umie zbudowac prognoze w Pipedrive i wskazac trzy sygnaty, po ktérych poznaje, ze handlowiec ja
zawyza.

Przerwa

Cele zespotowe iindywidualne POKAZ

Uczestnik wynosi: umie ustawic¢ cel przychodowy i aktywnosciowy dla zespotu i dla osoby oraz podpiac go pod raport
postepu.

Uprawnienia, zespoty i widoczno$¢ danych pPokaz
Uczestnik wynosi: wie, jak ustawic, kto widzi czyje szanse ikto moze zmienia¢ pola — bez tego raporty rozjezdzaja sie
miedzy ludzmi.

Rytm zarzadzania: 1:1, przeglad tygodnia, zamknigcie miesigca OMOWIENIE

Uczestnik wynosi: kalendarz zarzadczy oparty o konkretne widokiiraporty, nie o wrazenia.

Q&A zamykajagce OMOWIENIE

Pytania wdrozeniowe po catym materiale.
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